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Potentialen for miljodriven affarsutveckling och
handel med miljdanpassade varor och tjanster okar.
Miljoteknik anses av OECD vara en av varldens vikti-
gaste framtidsmarknader. En av drivkrafterna ar
samhallets hdga medvetenhet om klimatférand-
ringar och miljoférstoring och den efterfragan som
detta skapar.

Med programmet Miljédrivna marknader far svenska
sma och medelstora féretag mojlighet att starka sin
konkurrenskraft, utveckla sina affarer och oka sin for-
sdljning av varor och tjanster pa de miljodrivna
marknaderna.

Programmet pagdr mellan 2009 och 2010, och det
finns cirka 45 miljoner kronor att séka for projekt.




Fyra fokusomraden

Miljodrivna marknader:

de marknader dar det finns en
efterfragan pa varor och tjanster
som bidrar till minskad miljobe-
lastning.

Miljoteknik (baserat
pa ETAP:s definition):

Miljoteknik ar all teknik som

direkt eller indirekt bidrar till en
battre miljo. Miljoteknik innefattar
sadana varor, system, processer
och tjanster som ger tydliga miljo-
fordelar i forhallande till befintliga
eller alternativa l6sningar, sett ur
ett livscykelperspektiv. Miljotekni-
ken genomsyrar alla ekonomiska
verksamheter och sektorer. Den
gor det ofta mojligt att skara ned
kostnaderna och forbattra kon-
kurrenskraften genom att den
minskar forbrukningen av energi
och resurser och leder till mins-
kade utslapp och mindre avfall.

Programmet riktar sig till sma och medelstora foretag (upp till 249 anstallda)
som arbetar tillsammans i natverk eller i samarbete med andra akt6rer och
som saljer varor och tjanster pa de miljodrivna marknaderna. Féretag som
har fler an 249 anstallda har mojlighet att medverka som partner i projekt
men far inte ta del av det ekonomiska stodet.

Programmet stddjer:

1. Utveckling av féretagsnatverk och motesplatser
2. Radgivning inom miljédriven affarsutveckling
3. Utveckling av gemensamma systemldsningar
4

. Samordning och stdd vid upphandling

Programmet stédjer inte:

- Lopande verksamhet

- Ett enskilt foretags egen affarsutveckling

+ Lobbying eller opinionspdverkande aktiviteter
+ Produktutveckling

« Teknikutveckling

« Verifiering av teknik

« Utveckling av metoder och verktyg

+ Uppbyggnad av demonstrationsanlaggningar

« Forskning och Utveckling

For jordbruks- och fiskerindringen galler vissa begransningar.

1. Utveckling av foretagsnatverk och moétesplatser

Framtidsvision: Féretag pa de miljédrivna marknaderna har god tillgéng till nét-
verk och kontaktytor som fridmjar deras afférsutveckling och férsdljning av varor
och tjdnster.

Att delta i foretagsnatverk kan vara ett effektivt satt att skaffa sig nya affars-
kontakter, kunder och ny kunskap. Det kan ocksa bidra till nya affarer mellan
natverkets deltagare.

| detta fokusomrade stddjer vi utveckling av foretagsnatverk, men dven
utveckling av métesplatser som seminarier eller konferenser. Stod kan ocksa
ges till genomfdrandet av moten som kan 6ka de deltagande foretagens
kontakter med kunder, leverantdrer och samarbetspartners.

Ett foretagsnatverk kan fa stod for affarsutveckling och darmed 6ka sina
affarsmojligheter. Samverkan med storre foretag kan vara ett satt for nat-
verket att na framgdang vid exportsatsningar. De ndtverk och moétesplatser
som far stod ska pa sikt vara sjalvbarande.

Detta fokusomrade syftar dven till att framja samverkan mellan lokala/regio-
nala aktorer och foretagsnatverk, till exempel i konsortier eller genom ett
Private Public Partnership (PPP). Ett ldngsiktigt mal for natverket kan exem-
pelvis vara ett storre projekt som leder till en gemensam systemldsning.
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2. Radgivning inom miljodriven affarsutveckling

Framtidsvision: Féretagen som erbjuder varor och tjéinster pa de miljédrivna
marknaderna upplever att de kan fd relevant radgivning i afférsutveckling.

Detta fokusomrade syftar till att ge sma och medelstora féretag radgivning i
miljodriven affarsutveckling. Det kan handla om att 6ka foéretagens konkur-
renskraft pa hemmaplan eller ge foretagen 6kad kunskap om de internatio-
nella marknaderna infor en exportsatsning. Stod ges inte till aktiviteter utan-
for Sverige.

Stodet ar riktat till natverk och grupper av féretag. Enskilda foretag kan inte
soka stod. Radgivningen ska utga fran foretagens behov och malsattningen ar
att sa manga foretag som majligt 6ver hela landet ska ges denna mgjlighet.

Mindre féretag kan 6ka sin konkurrenskraft genom att fa stod till att hitta
lampliga affarsmodeller och att skapa attraktiva erbjudanden till kunder och
finansiarer.

3. Utveckling av gemensamma systemldsningar

Framtidsvision: Etablerade samarbeten finns ddr smd och/eller medelstora fére-
tag gemensamt erbjuder en eller flera systemlésningar till olika marknader och
kunder.

Systemlosningar ar kompletta erbjudanden som téacker ett specifikt behov
hos kunderna. Sma och medelstora foretag pa de miljodrivna marknaderna
kan behdva stod for att i samverkan kunna erbjuda systemldsningar. Stodet
kan till exempel handla om en koordinator som hjalper féretagen att pake-
tera attraktiva gemensamma erbjudanden.

Detta fokusomrade kan exempelvis innehalla affarsutvecklande projekt
inom: energi ur avfall, vattenrening och atervinning, vattenrening och slam-
hantering, miljdanpassade tjanster, hallbara stader/hallbart byggande och
olika typer av IT-I6sningar som minskar miljobelastningen.

Systemldsningar kan beskrivas pa olika nivaer:

a) Produktniva: olika foretags varor och/eller tjdnster bildar en gemensam
produkt, till exempel ett filtreringssystem.

b) Produktionsniva: olika varor och tjanster integreras for att uppna en
systemldsning: till exempel ett filtreringssystem tillsammans med vatten-
atervinning, energisparande atgarder samt service och underhall.

c) Systemldsningar pd makroniva: olika organisationer och féretag samarbe-
tar om en gemensam losning, exempelvis hallbara stadsdelar dar kommu-
ner, organisationer och olika leverantdrer gar samman. Systemldsningar
pa makroniva kan i sin tur vara uppbyggda av mindre systemldsningar.
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For fler och vdaxande foretag samt
ett hallbart och konkurrenskraftigt
néringslivialla delarav landet.

Inom detta fokusomrade kan stod ges till:

« Utveckling av ett komplett affarserbjudande (en gemensam
systeml6sning) som motsvarar en eller flera kunders behov

« Utveckling av en gemensam besdkshantering till befintliga
demoanlaggningar

- Kartlaggning av méjliga kunder och deras behov av systemldsningar
« Utveckling av afférs- och finansieringsmodeller for systemldsningar

« Utveckling av samverkansmodeller mellan sma och medelstora féretag och
andra aktorer, exempelvis stora foretag, kommuner och lokala/regionala
foretagsfraimjande organisationer

« Kompetens inom affarsutveckling

4. Samordning och st6d vid upphandling
Framtidsvision: Fler sma och medelstora féretag tar hem fler affdrer genom
upphandling.

Offentliga och privata aktorer efterfragar varor och tjanster som pa olika

satt bidrar till minskad miljopaverkan. Samordnande och stédjande insatser
behdvs, framforallt lokalt och regionalt, for att sma och medelstora féretag ska
kunna lamna egna eller gemensamma anbud som &r tillrackligt konkurrens-
kraftiga. Foretagen kan ocksa behdva hjalp att forma ett attraktivt erbjudande
eller finna en lamplig affairsmodell som passar upphandlingssituationen.

Projekten ska skapa ett ldarande hos foretagen och 6ka deras mojligheter att
Idmna enskilda eller gemensamma anbud vid upphandlingar.

Inom detta fokusomrade kan stod bl.a. ges till:
+ Radgivning vid anbuds- eller offertskrivning

« Samordning av féretag som vill kunna lamna enskilda eller gemensamma
anbud i nationella savél som internationella upphandlingar’

« Samordning av féretag som vill hitta en lamplig organisatorisk form for
samverkan vid upphandling, t.ex. konsortier?

« Kompetensutveckling for foretag som vill lyckas i upphandlingar

« Kartlaggning av kundernas behov infor deras upphandlingar

« Matchning av kundernas behov med lampliga leverantorer

Stod kan enbart ges for att 6ka kompetensen eller utveckla upphandlings-

processen hos den upphandlande parten. Daremot ar det en fordel om den
upphandlade parten ocksa deltar i projektet.

-

For ndrvarande ar det endast tillatet att stédja sig pa annans kapacitet vid upphandlingar éver
EU:s troskelvarden. Leverantdren maste styrka ett saddant atagande, till exempel genom att
bifoga avtal. Las mer i kapitel 11, Lagen om Offentlig Upphandling (LOU) och kapitel 11, Lagen
om upphandling inom omradena vatten, energi, transporter och posttjanster (LUF).

Enligt konsortieundantagen i konkurrenslagstiftningen ar samarbete mellan foretag vid till
exempel upphandling (sa kallade konsortieavtal) tillatet om foretagen inte ar konkurrenter.
Om foéretagen skulle anses vara konkurrenter ar samarbetet 6verensstdmmande med konkur-
rensreglerna om inte nagot av féoretagen ensamt kan klara bestallningen.
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